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Was

EDITORIAL

LAUFT cigentlich in

nsichten vermitteln, Stand-
Apunkfe klarmachen will die-

ses Sonderheft von edv-
ASPEKTE zur ,Situation der DV-In-
dustrie in den neuen Bundeslan-
dern” — aber hat uns denn Uber-
haupt einer nach unserer Meinung
gefragte
Nicht, da3 wir wifiten. Doch um
genau zu sein: Der Unternehmens-
verband Informationssysteme
(UVI), der das , 1. DV-Unternehmer-
gesprach Ost” ausrichtet, ist mit
der Anregung an uns herangetre-
ten, eine kon?erenzbegleitende Pu-
blikation herauszugeben.
Das Ergebnis liegt mit diesem Heft
vor. Einen Leser-Auftrag haben wir
damit freilich (noch) nicht — ein
Manko, das nachtréglich durch
Sie behoben werden kénnte. Und
insfgeheim hoffen wir natirlich dar-
auf.
Kein Leserauftrag: Gleichwohl den-
ken wir uns etwas dabei, wenn wir
uns an Sie wenden. Wir, das sind
die Redaktionsmitglieder der DV-
Fachzeitung COMPUTERWOCHE,
die mit edvASPEKTE seit dem Frih-
jahr 1991 im IDG-Verlag schwe-
sterlich verbunden ist. DaB3 da ein
Zusammenhang besteht, sagt Gber
die Qualitat beider Verlagsproduk-
te fir sich allein allerdings so gut
wie gar nichts aus.
Um eine kurze Selbstdarstellung
kommen wir also nicht herum: An-
sehen geniefit die CW nicht, weil
sich die Redaktion in bezug auf
das, was sie schreibt, von den In-
teressen der DV-Industrie leiten
laBt. Wem sagen wir das. Die
COMPUTERWOCHE steht auf der
Seite der Anwender. Sie prift, was

die DV-Hersteller wirklich - bieten
und wie Anspruch und Markireali-
tat zusammenpassen.

Unser Angebot mit edvASPEKTE:
objektive Information Uber wichti-
ge Entwicklungen in der DV-Bran-
che, Uber Techniken, Methoden
und Lésungen, die neue Wege auf-
zeigen und den An-
wenderunternehmen
Chancen  erdffnen.
Dafir gibt es in den
neven  Bundeslan-
dern einen Markt,
davon gehen wir
aus.

Dabei verkennen wir
nicht, daf3 Probleme
auftreten kénnen,
was unsere eigene
Glaubwirdigkeit be-
trifft. Zur Veranschau-
lichung ein Beispiel:
MuB3 man ein Ost
deutscher sein, einer,
der in der Ex-DDR
aufgewachsen ist, der in Ost
deutschland lebt und arbeitet, um
gelegentliche Ubertherapien der
Treuhandanstalt anprangern  zu
kénnen? Wer sich mit dieser Frage
als ,Wessi” zu erkennen gibt, der
gleichwohl Stellung beziehen will,
steckt schon mittendrin in dem Di-
lemma: Zu jedem Neuanfang ge-
hort eine kritische Bestandsaufnah-
me — und die kann nicht von Au-
Benstehenden geleistet werden.
Andererseits ist zuviel Zurickhal-
tung, so meinen wir, in der derzei-
tigen Situation nicht angebracht.
Zusammenarbeit zwischen Ost-
deutschen und Westdeutschen auf
dem DV-Sektor ist gefragter denn

Ostdeutschland?

je. Dieses Heft soll eine Starthilfe
geben. Insider schildern darin die
Situation auf dem ostdeutschen DV-
Marki.
So gehen HeinzDieter Haustein
vom Institut fir Innovationsmanage-
ment und Mathias Weber vom UVI
auf das ,Wirtschaftliche Anschub-
potential” ein (Seite
16). Eckehard Sto-
mer, Geschdaftsfiihrer
der Computer Soft-
ware Dresden
GmbH,  behandelt
,Modelle der Koope-
ration zwischen DV-
Unternehmen in den
neven  Bundesldn-
dern” (Seite 60).
‘Uber ,Erfahrungen
bei der Neustruktu-
rierung und dem
Neuvaufbau eines DV-
Unternehmens”  be-
richten Rainer Kor-
, des und Werner Ku-
nitz von der Software- und Rechen-
zentrum Berlin GmbH (Seite 58).
Auf diese Weise kann man sich ein
Bild davon machen, was denn ei-
gentlich lauft in Ostdeutschland.
Neugierig, wie es weiter geht?
Dann sollten Sie edvASPEKTE beim
IDG-Verlag, Vertrieb COMPUTER-
WOCHE, anfordern.
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